
Justification du séminaire:
La gestion rentable des lignes est à la base de la rentabilité des compagnies aériennes. Elle fait
l’intégration des décisions stratégiques (choix du réseau), opérationnelles (choix du type d’avion),
commerciales (politique tarifaire), financières et comptables (maitrise des charges d’exploitation).:

Objectifs:
Le séminaire doit permettre aux participants de :

• Comprendre la notion de rentabilité de ligne 

• Connaitre les composantes et les leviers de rentabilité des lignes

• Savoir définir des modèles d’analyse de rentabilité des lignes 

Population concernée:

Ce séminaire est destiné aux :

• Superviseurs, contrôleurs, auditeurs, bailleurs de fonds et financiers des compagnies aériennes

• Cadres opérationnels, commerciaux, financiers et comptables des compagnies aériennes

Animateurs:

Monsieur Emile C. BEKOLO, Expert-Comptable, plus de 30 ans d’expérience professionnelle, Diplômé

de HEC Montréal (1987), Auditeur et Consultant des compagnies aériennes en Afrique

Monsieur Cheikh Tidiane DIALLO, Expert financier, plus de 30 ans d’expérience professionnelle,

Diplômé (3e cycle) de l’Institut Supérieur de Gestion de Paris (1991), ancien Directeur Financier au sein

d’une compagnie aérienne en Afrique.

Programme:

I. Généralités sur la rentabilité des compagnies aériennes; facteurs clés

II. Notions et modèles d’analyse de rentabilité des lignes: Contribution marginale des lignes au résultat de 

la compagnie aérienne

III. Analyse des lignes (Domestiques, Régionales, Intercontinentales): aéroports, rotations, etc

IV. Impacts du type d’avions sur la rentabilité des lignes

1. Caractéristiques des avions: portée, capacité passagers, consommation, équipages, etc

2. Analyse des coûts directs des vols (carburant, maintenance, équipages, programmation des vols,

location, amortissements, assurances, navigation, atterrissage, assistance au sol, etc)

3. Analyse des recettes (passagers et fret) par ligne  (sièges offerts, taux de remplissage, prix coupon) 

V. Analyse des coûts directs passagers (salons, commissariat, assurance, etc)

V. Analyse des coûts des ventes (systèmes de distribution, commissions, etc)

VI. Calcul de la contribution marginale des lignes aux résultats

VII. Couverture des frais généraux et analyse de la rentabilité globale

Logistique:

Référence : AE1001 Durée : 04 jours 

Dates: du 16 au 19 Mai 2023 Lieu: Douala, Cameroun

Prix : FCFA 500 000 HT, FCFA 596 250 TTC  par participant (support de formation et déjeuner inclus)

Contacts:

Centre International de Formation Bekolo&Partners AfricaLearning (B&PAL), Douala, Cameroun
E-mail : contact@bekolo-partners.com;  hortense.obama@bekolo-partners.com;  

Tel:  (237) 233 43 00 65 ;  (237) 233 43 99 39    Fax: (237) 233 43 78 94; (237 233 43 75 81

SÉMINAIRE DE FORMATION :

« Savoir analyser la rentabilité des lignes des compagnies 

aériennes en Afrique» - AE1001 -

AfricaLearning

Le savoir est une source de pouvoir ; on a d’autant plus de puissance qu’on le partage; le partage du savoir doit se faire avec ceux qui en ont besoin.

SharingKnowledge
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BULLETIN D'INSCRIPTION AU SEMINAIRE DE FORMATION

Mme, Mlle,M...............................................................................................................................................................

Fonction......................................................................................................................................................................

Nom de la société ou de l’organisme..........................................................................................................................

Adresse......................................................................................................................................................................

Tél.................................................Fax....................................Adresse e-mail.....................................................

Souhaite inscrire les participants ci-après au séminaire de formation  :

Références:....................Intitulé:.............................................................................................................................

....................................................................................................................................................................................

du...........................................au...........................................à...................................................................................

Participants inscrits :

1. Mme,Mlle,M.......................................................................................Fonction..............................................

2. Mme,Mlle,M.......................................................................................Fonction..............................................

3. Mme,Mlle,M.......................................................................................Fonction..............................................

4. Mme,Mlle,M.......................................................................................Fonction..............................................

5. Mme Mlle,M.......................................................................................Fonction..............................................

Date limite d’inscription : 10 jours avant la date du début du séminaire.

Une remise commerciale de 10% est accordée pour des inscriptions de trois (3) participants au minimum 

avec règlement des frais d’inscription  avant le début du séminaire.

Montant à payer à l’inscription (nos séminaires sont payés d’avance) : 

Prix par participant taxes incluses (A):.................................Nombre de participants (B):.......................................

Montant total brut hors taxes (A)x(B):….………………………………………………………………………………….

Moins: Remise Commerciale: ……………………………………………………………………………………………..

Montant net hors taxes: .........................................................................................................................................

Montant net à payer toutes taxes comprises:……………………………………………………….

Date:                                           Signature: Cachet

Bien vouloir émettre votre paiement au profit de BEKOLO & PARTNERS AFRICA LEARNING

par virement bancaire au  compte bancaire ci-après:

Banque: Banque Internationale du Cameroun pour l’Epargne et le Crédit-Agence de Yaoundé Centre

Code Banque: 10001

Code Guichet: 06860

Numéro de compte: n° 47871260001

Clé RIB: 95

Code SWIFT : ICLRCMCX

IBAN : CM21 10001068604787126000195

ou 

- par chèque, ou 

- en espèces.
Bien vouloir retourner ce bulletin avec la preuve de votre règlement avant la date du début du séminaire Par e-mail 

à: contact@bekolo-partners.com ou hortense.obama@bekolo-partners.com

Par Fax: (237) 233 43 78 94;  (237 233 43 75 81 ;  (237) 222 30 51 72
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